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FAKULTA STAVEBNI VUT V BRNE

\')
USTAV TECHNOLOGIE, MECHANIZACE A RIZENI STAVEB CZV
PORADA V RAMCI CELOZIVOTNIHO VZDELAVANI KUR

ve spolupraci se spolecnosti

EUROPANEL

Obchodni strategie malé stavebni firmy a
prodejni dovednosti v oblasti drevostaveb

27.3. 2015
FAST VUT v Brné, Veveri 331/95, 602 00 Brno

Kli¢em uspéchu kazdé firmy je zvladnuti obchodu. To plati pro nadnarodni
koncerny stejné jako pro drobné podnikatele ve stavebnictvi. Rozdil je pouze v
objemu prostfedku a lidského potencialu vynaloZenych na zpracovani obchodni
strategie. Pfiznejme si, Ze mala stavebni firma je oproti firmé velké v nevyhodé.
Jak to tedy zvladnout v ramci malé stavebni firmy? Cely postup ukazeme na konkrétnim
Uuspésném projektu.

Naucit se strategickému fizeni malé stavebni firmy a ziskat zakladni poznatky z
psychologie prodeje

Kurz je uréen stavebnim firmam a podnikajicim fyzickym osobam, studentiim a
vyuéujicim odbornych kol vSech stupriu, ale pfedstavovana obchodni strategie je
pouzitelna ve v8ech oblastech podnikani.

8,45 - 8,55 Pfijezd

9,00 — 14,00 Situace na trhu v CR
Obchodni strategie malé stavebni firmy
Strategie modrého oceanu
Aplikace strategie modrého oceanu v oboru dfevostaveb
Psychologie prodeje

Ing. Ludék Liska

za EUROPANEL s.r.o. - Ing. Ludék LiSka,mobil: +420 724 820 989, liska@europanel.cz,
za FAST VUT v Brné - Ing. Barbora Kovarova, Ph.D., telefon 541147968,
kovarova.b@fce.vutbr.cz

605,- K¢ s DPH pro studenty, 1210,- KE s DPH pro ostatni vefejnost. V cené jsou
zahrnuty odborné prednasky, literatura
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